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Żart branżowy

https://www.explainxkcd.com/wiki/index.php/1428:_Move_Fast_and_Break_Things



Jak ocenisz tego człowieka?

● Podejdźcie do krawędzi.
● Nie możemy, boimy się!
● Podejdźcie do krawędzi!
● Nie możemy, bo boimy się, że spadniemy!
● Podejdźcie do krawędzi.

Podeszli. 

Zepchnął ich w przepaść.



I polecieli

Wiersz Christophera Logue'a 
(a nie  Guillaume Apollinaire) 
w wolnym tłumaczeniu Łukasza Jochemczyka



Historia z bachorami w metrze 



Żebrak



Charakterystyka sytuacji
• Kwestie (Co?)

– Co negocjujemy?
– Jakie są szczegółowe problemy?
– Jakie są tematy rozmów?

• Pozycje (Jak?)

– Jak chcesz rozwiązać poszczególne problemy?
– Jakie są Twoje stanowiska / propozycje?

• Interesy (Dlaczego? / Dlaczego nie?)

– Dlaczego zależy Wam na takim rozwiązaniu?
– Jakie są potrzeby stron?
– O co rzeczywiście chodzi negocjującym?



Znajdź ukryte interesy

● Podział na grupy MMO:
– Małżonek
– Mediator
– Obserwator


